
 

  

 

     
                                                                                             ELITSA PETRY  
Was tun bei fehlendem Personal? 

 

Wer sagt denn, man könne bei Personalmangel nichts tun, 

außer für viel Geld neue Mitarbeiter einzustellen und damit 

selber das bestehende Gehaltsgefüge auszuhebeln?  

 

Von Klagen über zu wenig Personal, von Personal-Abwerbungen 

übelster Art, von Provisionen für Personalvermittlungen in noch 

nie gezahlter Höhe und von Apotheken-Schließungen  

– nicht aufgrund zu geringer Erträge, sondern wegen  

Personalmangels – hört man immer häufiger.  

 

Suchen auch Sie Lösungen? Wir haben zumindest eine! 

 

Alle Aufgaben, die ein Personalmangel stellt, lassen sich mit 

unserem zeitsparenden Umgang mit Apothekenkunden nicht 

lösen. 

• Angenommen, Sie erhöhen durch eine völlig neue 

Beratungsmethode – die zeitsparende Delfs 2.0- 

Methode die Anzahl der bedienten Kunden pro HV-

Teammitglied so, dass sich Kunden und Mitarbeiter 

dennoch gut fühlen. 

• Angenommen, die zeitsparende Delfs 2.0-Methode  

lässt sich in zwei Abendschulungen und zwei Tages-

coachings im laufenden Betrieb in Ihrem HV-Team 

erfolgreich einführen.  

• Angenommen, Sie fangen zumindest bis zu einem  

bestimmten Grade mit der zeitsparenden Delfs 2.0-

Methode personelle Unterbesetzungen auf. 

Möchten Sie die zeitsparende Delfs 2.0-Beratungsmethode  

in Ihrem Team einführen, buchen Sie zeitig Termine für 2023.  

Wir mindern Ihre Sorgen bei Personalmangel.  

Wenn Sie wissen, welche Trainerqualität Sie erhalten,  

sind Schulungskosten gut investiert.  

Delfs-Seminare gibt es seit 35 Jahren. 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 

Dann sprechen Sie mit uns. 

Ihr Delfs-Team                      

 

          RICHARD DELFS 

 

DELFS- 

TRAINING 
KONTAKT 

Kurfürst-Wilhelm Str. 22 

36093 Künzell 

 

TELEFON: 

Büro Dresden 

0351 656 170 47 

FAX: 

0351 312 84 00 

MOBIL: 

O172 611 62 64 

 

WEBSITE: 

https://www.delfs-seminare.de 

 

E-MAIL: 

info@delfs-seminare.de 

 

 

  „In Krisenzeiten sind Kunden  

  davon zu überzeugen, auch 

  in Gesundheit und Lebensfreude 

  zu investieren.“ 
                                       Richard Delfs 

https://www.delfs-seminare.de/
mailto:info@delfs-seminare.de

